Primera Jornada
de Actualizacién Agropecuaria

Una Argentina social, productiva y sustentable es posible.

99 de julio de 2010

Bolsa de Comercio de Rosario
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AGUA DE DESHIELO

NO LLEGA AL ESTE (se
Vierte hacia el N, fuera
Del territorio provincial)
O hacia cuencas sin
Salida (gralmente
Salinas)

1- Sa. de Calalaste

2- Sa. Laguna Blanca
. 3- Cord. de San Buenaventura

4- Sa. Hombre Muerio

5- Sa. de Culampaja

6- Sa. de Fiambala

7- Sa. de Zapata

8- Sa. De Belen

9- Sa. de Narvaez

10- Nevados del Aconquija

11- Sa. del Cajon

12- Sa. de Aconguija

13- Sa. de Manchao

14- Sa. de Ambato

15- Sa. Chango Real

16- Sa. de Ancasti

17- Sa. del Atajo



Sintesis grafica de disponibilidad y calidad el agua

160000 HAS EN CULTIVO

4

62000 HAS CON RIEGO

* 24100 HAS RIEGO SUPERFICIAL
(minifundios)
* 37700 has RIEGO PRESURIZADO

REFERENCIAS : ] ) ‘ do de Ovanta
DISPONIBILIDAD DE AGUA ' . i

PARA PRODUCCION, CONSUMO
Y ESTABILIDAD DE SISTEMAS AMBIENTALES

DISPONIBILIDAD DE AGUA

. DISPONIBILIDAD DE AGUA ALTA

DISPONIBILIDAD DE AGUA MEDIA S o - St
i 3 H ¥ io de

DISPONIBILIDAD DE AGUA BAJA

r-.—\ OASIS
E_J

CALIDAD DE AGUA

@ CALIDAD DE AGUA MEDIA
B CALIDAD DE AGUA BAJA

=.=nte: Elaboracion propia, sobre datos proporcionados por Subsecretaria de Recurso:

CALIDAD DE AGUA ALTA

s Hidricos. Direccién Provincial de Planificacion. Afio 2.006



sis grafica de estado de conservacion del suelo

SUELOS FRAGILES
En gral sueltos, pedregosos
Cerca zonas montanosas

St Antofagasta
“.delaSierra

niglo de Ovanta

REFERENCIAS

SISTEMA INTERURBANO

DEGRADACION DEL SUELO-TERRITORIO

BAJA DEGRADACION DEL SUELO-TERRITORIO

MEDIA DEGRADACION DEL SUELO-TERRITORIO

ALTA DEGRADACION DEL SUELO-TERRITORIO




! NOGAL

CAMELIDOS VID VID
OVINOS .. ' Aromaticas PIMIENTO PIMENTON
Textil Artesanal © /! \ Ganaderia Nogal
{' Hilado artesanal SEhzeleie
I,:‘ i-' Artesania Textil

- Dulces
OLIVO

NOGAL TRIGO
\ X | f | VID SOJA
\I Membrillo

VID
OLIVO

REFERENCIAS DE :
ZONAS AGROECONOMICAS i,

— PUNAY ALTO ANDINO COMN GANADERIA MENCR Y CAMELIDOS
7 SIERRA SUBAMDINA 'Y PAMPEANA CON GANADERIAY FORESTALES
VALLES ¥ BOLSONES CON GANADERIAMENCOR Y DASIS DE RIEGO

CULTIVOS DE SECAMD DE PRODUCCION EXTEMSIWVI

CHACO INTERFLUVIAL SILVOGAMADERO O LIVO
Citricos
Nogal
Ganaderia GANADO BOVINO
Hortalizas CAPRINO

Tabaco, Citrus
Forrajeras
Conservas
Balanceados

REGIONALIZACION SOCIO-PRODUCTIVA DE GATAMARGCA Forestales (carbon)



VENTAJAS COMPETITIVAS

Variedad Climatica=
potencial para un gran
numero de actividades

Condiciones de sanidad y
sequedad ambiental
(aromaticas, semilla, etc.)

Potencial de diferenciacion
(D.Origen, Organicos)

Paso de San Francisco al
Pacifico.

Agua subterranea

disponible en cantidad y
calidad

DESVENTAJAS COMPETITIVAS

Distancia a mercados
internos (Volumeny
capacidad adquisitiva)

Dificil integracion vial

Deficit en infraestructuray
logistica

Recursos hidricos limitados
Alto porcentaje minifundio

Mercado Provincial limitado
(numero de habitantes,
poder adquisitivo).

Fragilidad ambiental



ARGENTINA

OLIVO

NOGAL

VID

CITRICULTURA

AROMATICAS
Comino

Pimiento Pimenton
Oregano

GANADERIA
BOVINA

CAPRINOS

OVINOS

CAMELIDOS SURAMER

CATAMARCA

OBSERVACIONES




DISTRIBUCION PBG PROVINCIAL

A Agricultura, Ganadernay
Sihiculura

0: Otras actividades F:Hogares privados con o~
Comunitarias, Sociales y Senicio Domestico C: Explofacion de Minas v
Perzonales 1% Canteras
N: Servicios sociales v de 29%

Salud

ht: Enseﬁ:'r;ﬁza

o L:ﬂm\’

Defensa; Planes de segquridad
social de afiliacion obligatoria

0%
ki Actividades
Inmobiliarias, Empresariales

de Alquiler 0 Industrias Manufactureras

10%

N
J: Intermediacinn%ﬁléﬁanciera —

l: raﬂ'ﬁ"ugpnrte.ﬂlmacenamientn /

wComunicaciones
5%

E: Suministro de
Electricidad, Zas v Agua

2%
H: Hoteles yw Restaurantes

3% G Comerzio al por mayar y por
menor, reparacion de vehlculos
automot., motocic., efectos
personadles y enseres
domesticos
4%



Aven Los Palos

Antofalla Este Proyecto Fénix g
Area de Kegerva Provincal Galar del ITombre Mnerto Exp.ldﬂclﬂl de Boratos
Plata-Plomo-Zinc-Oro-Cobre _ Explotacion de Lifio = ANEIID —
= + - - / . Area Ele Res_tu‘va Frovincial
e Frospecto Oroe
~- " Incahuasi
3 Prospecto Oro
Salar de Antofalla ) Cerro Galin
Area de Reserva Provincial —

(Laguna Diamante)
Area de Reserva Provincial
Ono-Plata- Plomo-Colbe-Zine
Farallin Negro
Alto de la Blenda
Explotacién de Ovo-Plata
- Bajo de la Almmbrera

7 Explotacidn de Cobre-Oro

: £ 7 Grmpo Capillitas

Eoratoz-Potasio

Cerve Blanco
(Cueros de Puoulla) T
Area e Regerva Provineial
Clobre-Oro-FPlata

Care Chascon _ - o Oro-Cobre-Plata _
Ared de Reserva Provincial - Ei:plutacmu de Rodocrosta
Plomo-Zinc-Flata-Cobre C*Atajo

Area de Reserva Provincial
Oro-Cobre-Plata

Proyecto Agna Rica
Cobre-Oro-Molibdeno

T Filo Colorade
Area de Rezerva Provincial
Oro-Cobre

LaHoyada

Oro

o
Lagana Verie
oOro
Camtera Dona Amalia

: Explotacion de Calizaz
Uranio /

Fiambals

Frospecto de Oro l’:mtera La Agumdita

Caliza

S Cantera El Cervito
Explotacion de Calizas
L a Dificil = /

Explotadén de Laja - LaPipa

Explotacén de Yeso

Cantera La Esperanza "ol
REFERENCIAS Aien - -—cnnura Exquii

|Erpln‘taci6u de Cilliza

La Rossana o
B Exploracion - = = . ) Explotacion de Yeso

. Explotacion

C] Con Expectativas






| REFERENCIAS |
Region 1 - Velle Central
Reglon 2 - Ville de Pomén
Ragion 3 - Tinogasta

N Jons Froductora de Olivo #

EJE DESARROLLO
AGROINDUSTRIAL DE
CATAMARCA

ORIENTADO AL MERCADO
EXTERNO



SECTOR TRADICIONAL

1100 HAS

PROMEDIO 8 HAS

EDAD PLANTACIONES 30 ANOS
AMPLIOS MARCOS PLANTACION
BAJOS RINDES 3,2 TON/HA

OESTE PROVINCIAL

SECTOR EMPRESARIAL

18900 HAS
PROMEDIO 100-200 HAS (50-1200)

MARCOS DENSOS DE PLANTACION
RINDES MAYORES 10 TON/HA

21 ELABORADORES (capacidad de
molienda mayor a 1,3 millones kg/dia)

VALLE CENTRAL
VALLE DE POMAN
TINOGASTA




Evolucion de las exportaciones de aceite de oliva
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Toreladas
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Evolucidn de las exportaciones de aceitunas de mesa




Fortalezas

Debilidades

Altos rendinuentos agropecuarios (sector
empresarial promovido)
Importante escala de
agropecuaria

Tecnologia agropecuana e industrial de
ultima generacion

Orentacion hacia la produccion de
aceites varietales

produccion

Estrategia de posicionamiento difusa
Escaso  wvalor agregado en  las
exportaciones de aceite (a granel)
Incertidumbre en el rendimiento
agropecuario

Exportaciones a granel

Bajo rendimiento industrial en el Valle
Central

Bajo contemido de acidos oleicos en el
Valle Central

Escasez de mano de obra
Problemas de infraestructura y logistica

Oportunidades

Amenazas

Plan Estratégico Ohivicola 2.020
Condiciones para la produccion organica
Nuevos mercados de alto poder
adquisitivo

Constitucion de equipos profesionales de
I+D

Cris1s economica internacional

Politica arancelaria argentina

Subsidio a la produccion en paises de la
Union Europea

Caida del precio mternacional del aceite
de oliva

Incremento de costos de insumos




PEOA 2020
Aprovechar las fortalezas:

-Desarrollar nichos comerciales para productos orgdnicos
-Alianzas o estrategias colaborativas entre areas productivas
-Potenciar la variedad arauco

-Financiamiento (productores y PyMEs fradicionales)

-Estudio y caracterizacion de aceites por variedad

superar debilidades:

-Impulsar la representacion nacional del sector

-Desarrollar y hacer accesible al sector, informacion mundial del negocio
-Coordinar la oferta exportable argentina — Consorcios o Acuerdos
-Asistencia técnica: a) planes de negocio y b) mejorar rinde productivo
-Fortalecer la vision local o Provincial

Oportunidades:
-Ingreso de Argentina al COl

-Incentivar el Asociafivismo (enfre pequenos productores, y con empresas)

Amendzas:

-Costo laboral (impuestos, administracion y disponibilidad de mano de obra)
-Aranceles de imporfacion (Politica Comercial del Gobierno)

-Impuesios (refencion a la exportacion, movimiento bancario, combustible)
-Paridad de las monedas




Anlagasts e
la Bhama

La Rioja

REFERENCIAS

Fuerte presencia del Sector Nogalero Tradicional
Dbl presencia del sactar Nogataro Tradicional
_- Presentia del Secior Nogalero Empresarial

Bantiago
el Exierg

ZONA OESTE DE CATAMARCA
850-1500 msnm
1812 EAP con NOGAL, promedio=2,4 has

BELEN 30,7% superficie
AMBATO 25,7% superficie
POMAN 23,3% superficie



Planteo Tecnico Tradicional Tradicional Injertado Tradicional Modemo Empresarial
mo v median D Empresarial
Tipo de Productor Minifumdista Pequeno y . Feq ; n-:edu:u:l Proyecto de Diferimienta
productor Productor o
Impositivo
Feconversion Mo 51 N/A NA
Dencidad del Nocedal Baja Dlayor Mayor Mayor
Planfasz x Ha &4 454 214 214
Esquemas de Plantacion 12x13 12x13 X7 =7
. — o n o . Injertadoe con Variedades NP .
Variedad Criolla Selecta o Californiana 4= Froctificacion Lateral Selecta o Californiana
Edad de la Planta Envejecida
Superficial (Sistema de ) . . . —
Fisza Risen Provincial) Superficial mejorado Superficial mejorado Localizado
Control de Malezas Poco Meajorado Quimico Quimico
Festilizacion Poco guano Mavor puano TG ¥ II}EEHE' Lreax Fertirrigacion
Mejorado (3 Mejorado (6
Conool Sanitanio de Plagas Malo pulvenzaciones pulverizacionas Mejorado
Ccarnparia) Campana)
Poco, para labores y i
Empleados contratados - neecha Poco Poco Alto
Trabajo del Grapo Familiar Si S1 No No
Asesoramiento Privado Mo Mo Mo 51
Secado de nuez Al sol Al zol Mejorado Mejorado




Fortalezas

Debihidades

Condictones agroecologicas favorables en
diferentes zonas de [a provincia

Exstencia de alzunas cooperatrias que nuclean a
productores

Asesoramiento tecnologico (INTA, Direccion,
Provincmal de Extension Bural)

Produccion rentable con incorporacion de
tecnologia v recambio vanetal

Deficiencias en servicios basicos: agua para neso,
gas v elecincidad

Falta de mano de obra calificada

Ezcazo desamrollo de la cadena de valor: pelado,
clasificado, fraccionado. empaque, apropiacion de
canales de comercializacion

Muchas explotaciones tradicionzles con montes
de bajo rendimiento v baja rentabihdad.

Tenencia precana de la teerra: ttulos de propiedad
imperfectos

Favahdad entre loz productores, baja cooperacion.
Bajo mteres para acceder a nuevos mercados por
parte del sector tradicional

Oportunidades

Amenazas

Foro nogalero provincial

Incipiente 1poursion en mercados externos por
parte del sector empresanal

Muevos michos parz los denvados de la mme=z
{hcor de puez. madera de nogal)

Ceraficacion de produccion de acuerdo a normas
SENASA

Incipiente proceso de reconversion vanetal para
que la produccion sea rentable

Apancion de bienes susttatos

Existencia de mtermedianos en [a  cadena
productiva gque absorbe el mayor margen de
Zanancia







TINOGASTA/FIAMBALA | SANTA MARIA POMAN, VALLE CENTRAL

(VALLES ANDALGALA,

CALCHAQUIES) BELEN
68,4% SUPERFICIE 18,6% 13% INCIPIENTE
9 BODEGAS 3 BODEGAS 3 BODEGAS (primicia)

36 ELABORADORES DE VINOS CASEROS, 1 ELABORADOR UNICO (INSCRIPTOS INV)

DESTINO PRODUCCION

UVA DE MESA PASAS DE UVA VINOS / MOSTO
10% 15-20% 70-75% (90% vinos)
Cereza, Alba Fiambala principal Comunes, Finos
PRIMICIA PASAS SIN SEMILLA  (Malbec, Syrah)
(Tinogastena) Aguardiente (Sijan)

PLAN PROVINCIAL  2004/5 12 millones
DE RECONVERSION litros vino
VARIETAL producidos

VINOS DE ALTURA




Claster viticola de Catamarca

Formacion de
RRHH & 1&D
Vino vanetal e
Agigencia
tecnica — Vinos- mogos -
Mosto
Agroquimicos — concentado
Industnia
g alimenticia
Haqm_rranaﬁy_ e ety
Bquipos
: 4 Senicos de exportacion
Sizemiil oria — ks
5 s apebn {logistica - despachantes)
Ivens —
—  Si=amilla
Memados
E:p;]pnsde = bk e Uva en fresco
= —  Clsemilla
LS - REFERENCIAS
moncss | | R
B Buenc
| | o
[l Deficients
Politicas Senicias Infrassructura ¥
gubemamentales de transpone ==nyiciosen gral.

Fuente: caractenzacion vy evaluacion de [a rama productva de Vid de Catamarca, 2003




Fortalezas

Debilidades

Condiciones agroclimaticas favorables

Proceso de reconversion varietal hacia variedades
demandadas por el mercado (tintas en el sector
vinicola v sin semillas en el de pasas)

Produccion organica en algunas zonas. Ej.
Fiambala

Incipiente incursion en mercados nacionales e
internacionales

Promocién de programas especificos para el
sector por parte del gobierno
Estudios sectoriales e
participacion de los actores
Infraestructura adecuada para el procesamiento
de pasas

Producto primicia (uva de mesa)

Producto diferenciado: vinos de altura

incentivos a la

.« & & & @

Escasez de Recursos Humanos con alta
especializacion

Deficiencia en la Infraestructura basica
Restricciones en el recurso hidrico superficial
Escasez de Mano de Obra

Bajo mivel de asociatividad de los productores
Manejo precario de las practicas productivas
(riego, fertilizacion, sanidad etc.)

Dificultades en la comercializacion

Problemas en el abastecimiento local de insumos
(etiquetas, botellas, corchos)

Falta de infraestructura para la produccion de
mosto concentrado

Produccion de pasas con semillas {con fuerte
caida en la demanda)

Oportunidades

Amenazas

Foro viticola provincial

Posicionamiento en el mercado con un producto
diferenciado

Fortalecimiento del producto mediante camparias
publicitarias

Existencia de diversas fuentes de financiamiento
promocional para el sector productivo

Politicas nacional v provincial de apoyo al sector
Crecimiento de las exportaciones nacionales de
Vinos

Existencia de paso fronterizo (San Francisco) con
salida al Pacifico

Potencialidad de producir v exportar mosto
Organico

Incremento de bebidas sustifutas en el mercado
interno

Caida del consumo de vino (a nivel Nacional o
Internacional)

Tendencia de los mercados a preferir pasas sin
semilla

Fijacion de estindar de calidad con el sello
“Alimentos Argentinos” no alcanzable en la
actualidad por la produccion catamarquesia

Bajo consumo domeéstico de uva en fresco v de
pasas de uva.




Fortalezas

Debilidades

Alto patmimomo coltwal intangible wsando la
tecnologia apropiada heredada

Conocimmente de proceso prodoctnve  con
caracteristicas regzionales valorada  por
segmentos de mercado consurmmdor
Posicionmanuento en  importantes
turizhicos nacronales

Incrprente mtegracion honzontal v vertical

mercados

Equipammento precarno

Bajz productiidad mdustmal por la escaza
aplicacion de prachicas mamifactireras

Escaza expenenciz de I+D para desarmrollar
productos con valor agregzado

Falta de poliicas publicas permanentes hacia
el zector

Falta de integracion de los artesamos al
sistema productvo v comercial permanente

Altos costos de los ipsumos

Dhfical acceso al packagmg (frascos)

Opertunidades

Amenazas

Foro de Dulces v Confituras de Catamarca
Foro de dulces del NOA, mmpulsade por la

Sagpva

Eeconorimente del “valer

Acelerada perdida de los oficios tradicionales
Perdida de posibihidades comerciales por la
dispersion que presenta el sector

simboheo™ del | = Apancion de “puevos  artesanos”  sin
producto artesanal por parte del funista conocimiento del oficio
Aperfura de mueves espaclos para la | e Confusion culturzl por el mereso mrestncto

comerciahizacion (ferias, mercados ete.)

de productos de ofros palses sin confroles

aduaneros

DULCES Y CONFITURAS

1600 productores artesanales, Mas 10 PyME industriales







BOVINOS

CAPRINOS

CAMELIDOS

SUDAMERICANOS

Este Provincial y Valle Central (80%)

a) Pequenos productores= manejo
extensivo, sobrepastoreo, escasa
disp. Agua, baja calidad genetica

b) Empresas ganaderas

1 frigorifico para transito federal (Valle
Central)

3 frigorificos para faena extra (2 en Valle
Central, 1 en oeste)

11 frigorificos para faena local

43% en E (La Paz, Ancasti, El Alto
32% en O (Sta Maria, Tinogasta,
Andalgala, Poman)

13% Puna (Belen, Antofagasta de la
Sierra)

12% Valle Central

1) Sistema de Subsistencia
(minifundio, familiar) en campos
comuneros o fiscales

Deficit forrajero

Venta Cabrito mamon en pie 8-10
kg a Cordoba

2) Emprendimiento industrial en
Sta Maria, 120-140000 It leche
para fabricacion queso de cabra
3) Frigorifico en Ancasti

Puna, prepuna y altoandina
(Antofagasta de la Sierra, Belen, Santa
Maria y Tinogasta

LLAMA-= alto potencial

Cabana Karwai, proveedora de alta
genetica (ganadora en Exposicion
Rural de Palermo)

VICUNA= Mesa de la Vicuna de
Laguna Blanca



Fortalezas

Debihdades:

Existencia de fmgonfices en temtorio provimeial

con capacidad ociosa
Buena genetica en camelidos
Imversiones empresanales en ganaderia bovina

Existencia de tambo v guesena cazprima con

presenclz en mercados nacionales

* Peguenos productores descapitahizados

* Feorasez de pashuras

* Bajo mvel de capacitacion de los productores
¢ Magros indices de productividad

* Forazo conocimuento del comportanmento de los

mercados por parte de pequetios productores

* Cadenas de valor desarficuladas

Oportunidades

Amenazas

Plan ganadero provincial
Exnstencia de mercados regionales

Tecnologia adecuada 2  diferentes  sistemas

productivos probada v dispomble.

¢ Pmprendimientos con exceslva carga ammazl gue

erosionen suelos v colmaten reservonos de agua.

* Contexto remonal v nacional de baja rentabilidad v

posicion geografica desfavorable con mavor costo

relativo de fletes.




CITRICULTURA

3 ZONAS BIEN DEFINIDAS

A) ALUILAN (DTO SANTA ROSA) NARANJOS 500 Has

B) VALLE CENTRAL (F.M. Esquiu, V. Viejo, Capital y Capayan
1100 has (50% mandarinos tempranos)

C) Oeste Provincial

PEQUENOS PRODUCTORES SECTOR EMPRESARIAL

90% menos de 5 has Mas de 50 has

Venta en mercado local Exportacion

Rindes bajos 10-15 Ton/ha Tecnificados

Mandarinos (criolla) Mandarinos (Clementina,

Naranjos (Valencia Late, hibridos)
Robertson Navel) Naranjos ( Navelina, Navelate,

Salustiana)




Fortalezas

Debihidades

Presencia de empresas exportadoras en el

termtono

Zonas agroecologicas aptas para el cultmro de

croms

Baja rentabibidad en productores tradicionales.
Muchas explotaciones con superficie por debajo
de [z umdad economica.

Inadecuado manejo del cultve v bajo nrvel
tecnologico en las explotaciones medias, respecto

de ofras provincias cifricolas.

Oportumdades

Amenazas

Produccion temprana de mandannas en el valle

cenftral

Mercados de contraestacion avidos de productos

ciricolas

Falta de adhesion de la provincia al Programa de
Control de Mosca de la Fruta del SENASA .




PIMIENTO PIMENTON COMINO OREGANO

Santa Maria 256 has
Belen 126 has

800-1000 kg/ha

70% venta a frigorificos
30% venta minorista

Cooperativa en Sta Maria

Belen 235 has
Tinogasta 94 has
Santa Maria 59 has

Minifundio

Mano de obra intensivo
Poco desarrollo cadena de
valor

Deficiente comercializacion
Escasa organizacion

Valle Central (empresa)
Los Altos (Cooperativa
productores)

Para Vegetales deshidratados



Fortalezas

Debihdades

Condiciones agroecolosmcas favorables

Apancion de agmupactomes de productores

comercialmente actvas.

Prooommidad entre productores lo que facilifa Ia

logizhica de comerciabizacion

Existencia de agromdusinas elaboradoras

Escasa mecorporacion de tecocloziz en la

producclon agropecuarna

Muchas explotaciones con superficie por debajo

de laumdad economuca
Baa productridad agricola

Dhficultades para el desamrollo de  canales

comerciales

Oportunidades

Amenazaz

Existencia de mercados demandantes

regional v nacional
Apovo de instituciones del sector publico

Actrndad generadora de empleo Zenmno

a mvel

Ohgopsomio: pocos molmos v envasadores
compradores de matena prnma, con residencla
fuera de la provinma, lo gque mmpoabihita el contrel
local de la cahidad del producto final.




